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COMMERCIAL ILE DE FRANCE & NORD (H/F) - CDI

Veux-tu voir la vie en aluminium ? Ce matériau recyclable, réutilisable et modulable est inscrit
dans notre ADN depuis plus de 25 ans.

Mécanalu c’est avant tout une histoire de bureaux, de travail, d’'innovations... mais aussi une
histoire d’hommes et de femmes unis autour d’un objectif commun : accompagner le
développement et les transformations des espaces de travail.

Aujourd’hui, notre ambition c’est de continuer a grandir et a élargir nos horizons !

Rejoins notre équipe en tant que Commercial pour la Région IDF et Nord g/

Si tu es quelqu'un qui apprécie les défis, qui puise son énergie en sortant de sa zone de confort
et qui excelle dans les relations interpersonnelles, tu pourrais bien étre la personne que nous
recherchons.

Tes futures missions :

e Piloter et développer notre présence commerciale en élargissant notre réseau de
distributeurs en Ile-de-France et dans le Nord.

e Etre le chef d'orchestre de la prospection client, devenir une référence aupres
d'Architectes, d’Economistes, et d’Entreprises générales.

¢ Animer ton réseau commercial avec panache.

e Briller lors des salons et journées portes ouvertes.

En retour, voici ce que nous t'offrons :

e Un salaire fixe entre 40k€ et 50kE.

e Une prime annuelle pour reconnaitre tes succes.

e Des outils de travail dernier cri (ordinateur, véhicule de fonction, téléphone
professionnel).

e La flexibilité et I'autonomie pour organiser ton travail.

e Une politique sociale basée sur des valeurs familiales de partage, d'entraide et de
développement.

Ce que nous attendons de toi :

e Minimum 3 ans d'expérience commerciale dans lI'aménagement tertiaire, le second
ceuvre, la distribution de produits techniques, avec une inclination pour les cloisons
amovibles.

e Maitrise du pack office, et des notions sur AUTOCAD et LOGITRAM sont un plus.

e Loyauté, force de proposition et créativité pour développer ton secteur.

e Capacité a travailler en équipe pour répondre aux besoins de nos clients et aux
ambitions de I'entreprise.

Si tu te reconnais dans cette description, envoie-nous ton CV sans plus attendre ! @

#Mécanalu #Recrutement #VieEnAluminium
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